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代 表 者 名 代表取締役社長 在田 吉宏 

所 在 地 富山県高岡市問屋町192番地 

電話・ＦＡＸ 
TEL 0766-25-1264 

FAX 0766-25-7543 

メールアドレス soumu@arita3.co.jp 

事 業 概 要 ビル・住宅用建築資材、設備機器、土木資材卸 

事 業 内 容 

ゼネコン・ハウスメーカー・工務店・設備工事

店・官公庁等へのビル、住宅用建築資材・設備

機器・土木資材の販売と工事施工管理 

企 業 の 魅 力 

明治元年の創業から150年の歴史がある企業で

す。 

全国有力メーカーの代理店として多くの商材を

取扱い、商品知識はもちろん、施工・メンテナン

スの技術ノウハウまで豊富な経験を基にお客様

の厚い信頼をいただいています。 

また、社内育成制度は充実しており個人のスキ

ルアップを支援します。 

社員コミュニケーションの機会も多く、社員旅

行、BBQ大会、フットサル、ゴルフ、スキー等々

皆で楽しむことで仕事の活力に繋がっていま

す。 

企 業 の 特 色 

住宅やビル・工場用の各種建築材料をはじめ

として、キッチン・ダイニング設備、水まわり

設備、エクステリア設備、上下水道のプラント

資材と幅広く取扱っています。 

TOTOの富山県総代理店の他、全国のトップ

メーカーの代理店として、商品知識、技術ノウ

ハウ共に、県内トップクラスの力を誇ってい

ます。 

創業・設立/資本金 
明治元年創業 

昭和33年設立 ／ 5,000万円 

人事担当部(課) 総務部 総務課 

従 業 員 数 計105名（男子81名 ／ 女子24名） 

ホームページ http://www.arita3.co.jp 

経 営 理 念 

私達は住みよい環境を作るため経営してい

ます。 

市場（＝お客様）の要求を克く傾聴し、いち

早くキャッチし、それに応えるサービスを行

い、お客様に信頼され、喜ばれることを目的

として行動します。 

経 営 方 針 

お客様第一主義を徹底し、北陸のくらしをよ

くすることを目的としています。 

お客様が困った時や成長していく時に一番

頼りにされるような存在になるために、今で

きる事は何かを常に考えてサービスを提供

します。 

  

 
 

求人職種・区分 営業（ビル用サッシ等） 雇 用 形 態 正社員 

勤 務 地 富山県高岡市問屋町192番地 給与・賞与 
月額：220,000円～312,000円 

昇給・賞与 あり 

勤 務 時 間 8:30～17:30（休憩 12:00～13:00） 求める学歴 高卒以上 

業 務 内 容 

ビル用サッシの営業が主な業務になります。 

・県内を主とする得意先（ゼネコンや土建業者など）

へのビル用建築資材、土木資材の販売 

・ルート営業が中心です。 

・社有車使用 

求 め る 

人 物 像 

・お客様の為に自ら目標を設定し行動する方 

・失敗を恐れず挑戦し続けるパワーのある方 

・当社の経営理念にそって共に働ける方 

休 日 会社カレンダーによる【年間休日110日】 福 利 厚 生 

労災上乗せ保険制度、退職金共済制度、育児・介護休

業制度、新入社員育成制度（エルダー制度）、その他社

員会によるスポーツ大会の企画、社員旅行等 

諸 手 当 

昼食手当 3,000円、住宅手当 4,000円、 

外交手当 3,000円、皆勤手当 3,000円、 

その他資格手当 3,000円～ 

各 種 保 険 健康保険、厚生年金保険、雇用保険、労災保険、その他 

 

※求人情報に関するお問い合わせは上記事業所人事担当またはハローワークへご連絡ください。 令和３年５月更新  


